IHRE INVESTITION FUR DIE
SALES NIGHT VERBINDLICHE ANMELDUNG

250,- € pro Person Entscheiden Sie sich schnell, da die Teilnehmerzahl
180,- € pro Person, wenn Sie in Begleitung kommen begrenztist!

120,- € pro Person, ab 5 Teilnehmern

- s
alle Preise zzgl. MwSt. Martin Limbeck Trainings® Team

Uberweisen Sie bitte den filligen Betrag vor der Veranstaltung. Bei Riicktritt nach OdenwaldstraBe 22
verbindlicher Anmeldung fallt eine Stornogebiihr von 50% an. Bei Stornierung we- 61352 Bad Homburg
niger als 14 Tage vor der Veranstaltung wird die volle Anmeldegebiihr berechnet. Fax: + 49 (61 72) 45 68 78

Selbstverstandlich ist die Nennung eines Ersatzteilnehmers moglich! E-Mail: motivation@ml-trainings.de

AGENDA DER SALES NIGHT Vor- und Zuname:

18:00h Einlass
18:30h - 19:00h  Gettogether
19:00h - 20:00h  Vortrag Andreas Buhr

Vor- und Zuname (Begleitperson aus dem Unternehmen):

20:00h - 21:00h Vortrag Martin Limbeck Anmeldebestdtigung / Rechnung an folgende Anschrift: ‘
21:00h - 21:30h  Kaffeepause 1
21:30h-22:30h  Vortrag Klaus Kobjoll Unternehmen / Ansprechpartner: I
Im Anschluss Networking mit Sekt und Fingerfood - Buffet

23:00h Ende Strafe: "

PLZ, Ort:

‘ HOTELS - RESORTS Telefon:

. . &

Holiday Inn Frankfurt City-South, &

Fax: (&Q

Conference Centre Germany .‘\\)

- . 0
Maildnder StraBe 1- 60598 Frankfurt / Main . - A wWa¥
E-Mail: n .
Telefon: + 49 (69) 68 02-333 - Fax: +49 (69) 68 02 - 333 ait dreas Buh
Internet: www.frankfurt-citysouth-holiday-inn.de
E-Mail: reservation.hi-frankfurt-citysouth@queensgruppe.de Zahlungsmaglichkeiten:

D per Rechnung D per Bankeinzug

:  Wie Sie mit VertriebsIntelligenz®
Umsatze steigern
: ck: DAS NEUE HARDSELLING® - Verkaufen
Ludwig Erara Anloge 1 BapinsibL heiRt verkaufen
60327 Frankfurt am Main

Tel.; 0 69 75 75-19 46 0 . Den Unternehmerin Jedem wecken

akademie@messefrankfurt.com ife.
www.akademie.messefrankfurt.com Datum/Unterschnft.

akademie
Kontonummer: BLZ:

Messe-Erfolg braucht Training.

<
B messe frankfurt
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KLAUS KOBJOLL

en Unternehmer in jedem.

L

ANDREAS BUHR ARTIN LIMBECK
motivierend gut. kaufen heif3t verkaufen.

sprofi Martin Limbeck gilt europaweit als der
Experte. Seit {iber 15 Jahren begeistert er mit
w - how und seinen praxisnahen, umsetzungs-
Strategien Mitarbeiter aus Management und
einen Vortragen und Trainings steht das aktive
seiner Ganzheit im Mittelpunkt, so auch sein
ein Verkaufstrainer, der selbst verkaufen kann,
erkaufsschulungen durchfiihren”.

in den letzten Jahren zu einem der effektivsten
sten Trainer gemacht. Erist Lehrbeauftragterim
s Management an der European School of

B), Reutlingen. Vom BDVT erhielt er den inter-
eutschen Trainingspreis in der Kategorie Ver-
b fiir sein Konzept “DAS NEUE HARDSELLING® -
i3t verkaufen” sowie auch den Five -Years -

n Bronze.

-, sondern Losungsverkauf ist gefragt.

ige Kundenbeziehung wird nur durch ein
ertes Weiterentwickeln der eigegen Fachkom-
j Starken ermdglicht. Andreas Buhr vermittelt
cheidenden Faktoren, die Unternehmen

och erfolgreicher machen.

petenz-Modell ,VertriebsIntelligenz®” liefert
as Buhr die Losungsansdtze, die Ihr Unterneh-
atz - Maschine werden laRt.

er Vortrag - nein, es geht bei Kobjolls Vor-

e Anleitung zum Total-Einsatz. Der Vollblut-
und Autor des Buches "Wa(h)re Herzlichkeit"
eine Arbeitsmittel zum Erfolg.

nd Unternehmen Spielplatze fiir Erwachsene!
scheidet zwei Arten von Unternehmern:

d Why-notter und die, die es werden méch-
pegeistert, weil er tut, was er sagt. Er hat sich
selbststandig gemacht, zwischenzeitlich 10
ungen gemeistert . Sein unternehmerischer
er anderem verwurzelt in dem methodischen
pwie dem stindigen und systematischen Uber-
denken und Erneuern. Erfolg kommt, wenn
er folgt. 14 Auszeichnungen einschlieBRlich
Quality Award bestdtigen, was mit Planung,
ision und im Team machbar ist.

s persdnliche Kennzeichen sind: umtriebiger
geist, Innovationsstdrke, Durchsetzungsver-
ationskraft und solide Wirtschaftsdenke.
ation, die nur selten zu finden ist und die zu

war 25 Jahreim Top - Management der
leistungsbranche tatig. Als Unternehmer
fiir Leadership und Vertrieb an der European
siness in Stuttgart (ESB) sowie an der ZfU
L Business Schoolin der Schweiz.
ir VertriebsIntelligenz® ist Andreas Buhr Ex-
im Club 55, dem Europdischen Expertenteam
j und Verkauf und gehort zum Q Pool, der offi- a:
dtsgemeinschaft 1nternat1onalgr Wirtschafts- \RDSELLING® - Verkaufen heiRt verkaufen
berater. Als Excellent Speaker zahlt er zu den . .

ehen wir unter dem neuen Hardselling?

Rednern in Europa. erkdufer hat die DNA des neuen Hardsellers uszeichnungen seiner Person und seines Un-
a: ethoden, Einsatz und Grenzen beim neuen gefiihrt hat. Man muss ihn erlebt haben, er
ng ternehmer in jedem.

e Lenkung im Gesprach zu bekommen und zu

h begeistern und erfahren Sie, wie Sie
sIntelligenz® und den Kompetenzfeldern:
tegie

ermogen
dership
kraft
satz fiir Ihr Unternehmen erzielen.
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a:

unst, Kunden zu begeistern

bewerb entscheidet sich tiber den Service
vicequalitat durch begeisterte Mitarbeiter
kauf sondern"Kaufeinladung”

iv- und Motivationsermittlung des Kunden
usster Verhandlungsstil mit erhohtem

sgrad
ent zum Abschluss - garantiert!




